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32 Schweizer Office-365-Anbieter

Anbieter 1eeurope A. baggenstos  
& co.

Alegri A-Sign Avanade Axept bison it 
Services

brack  
electronics

comfox connectis Digitec Dinotronic first frame 
networkers

iMV informatik iOz itconcept

Allgemeine Angaben zum Anbieter

Anzahl Office-365-Kunden aktuell 5 5 20 3 >10 k.A. 3 7 13 15 k.A. 5 7 15 5 20

Anzahl exchange-Spezialisten inhouse 5 7 25 2 7 9 8 0 2 5 2 4 10 5 3 4

Anzahl Lync-Spezialisten inhouse 5 5 22 0 2 6 3 0 2 8 2 1 2 1 1 0

Anzahl Sharepoint-Spezialisten inhouse 50 0 130 0 11 15 1 0 2 1 2 1 2 3 20 2

Angepeilte Kundengrösse/Kundensegment

1-25 ■ ■ ❏ ■ ❏ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

26-50 ■ ■ ❏ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

51-250 ■ ■ ■ ❏ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■

250-500 ■ ■ ■ ❏ ❏ ■ ■ ❏ ❏ ❏ ❏ ❏ ■ ■ ■ ■

grösser als 500 ■ ■ ■ ❏ ■ ❏ ■ ❏ ❏ ❏ ❏ ❏ ■ ■ ■ ❏

Microsoft Partner cloud network Status

essential ■ ■ ■ ❏ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

Accelerate ❏ ■ ■ ❏ ■ ❏ ❏ ❏ ■ ❏ ❏ ■ ❏ ■ ■ ❏

Office-365-Know-how

P1 (Small business) ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

ex (enterprise Lösung) ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■

Spezifische Office-365-Dienste

exchange Online ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

Sharepoint Online ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

Lync Online ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏

Office Professional Plus ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

Office web Apps ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

zusätzliche Angebote

consulting ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■

requirements engineering ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■

Architekturberatung ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ❏ ■

Komplementärangebote zu Office 365: 
On-Premise-Dienste/hybrid-Lösung/
Managed-Services-Angebote

■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ❏/❏/❏ ■/■/■ ■/■/■ ❏/❏/❏ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■

weitere Komplementärangebote Total Care, 
Hardware 
Services

Hardware mit 
Microsoft Small 
Business 
Essentials & 
Office 365

Systems  
Management

Verkauf von 
Hard- und 
Software

Private-Cloud-
Lösungen

IT-Betrieb, 
Private-Cloud-
Lösungen

Service/Support-Angebot

erweiterter Support zu  
MS-Standard-Service-Support

■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ nur Vermittlung ■ ■ ■ ■ ■

info www. 
1eeurope.ch

www. 
baggenstos.ch

www. 
alegri.ch

www. 
a-sign.ch

www. 
avanade.com

www. 
axept.ch

www. 
bison-its.ch

www.business.
brack.ch

www. 
comfox.ch

www. 
connectis.ch

www. 
digitec.ch

www. 
dinotronic.ch

www. 
firstframe.net

www. 
imvnet.ch

www. 
ioz.ch

www. 
itconcept.com 

■ = ja, ❏ = nein Quelle: Swiss IT Magazine
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Anbieter Logica Mondaycoffee netspider nettrust  
it-Services

Origon Pageup Paninfo Sercon Sidmar Solvis Swisscom tresorus.net triasys UPc cablecom 
business

wagner Yooapplications

Allgemeine Angaben zum Anbieter

Anzahl Office-365-Kunden aktuell 1 10 10 11 7 7 50 bis 100 > 20 13 4 k.A. 2 11 k.A. 15 13

Anzahl exchange-Spezialisten inhouse 10 5 2 3 2 4 10 4 3 3 90 3 3 1 7 3

Anzahl Lync-Spezialisten inhouse 3 7 0 2 1 2 5 1 0 3 40 0 2 1 2 0

Anzahl Sharepoint-Spezialisten inhouse 100 13 2 2 1 4 3 4 0 1 70 0 1 1 1 2

Angepeilte Kundengrösse/Kundensegment

1-25 ❏ ■ ■ ■ ■ ❏ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

26-50 ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

51-250 ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ❏ ■ ■

250-500 ■ ■ ❏ ■ ❏ ■ ■ ❏ ❏ ❏ ■ ❏ ❏ ❏ ■ ❏

grösser als 500 ■ ■ ❏ ■ ❏ ■ ■ ❏ ❏ ❏ ■ ❏ ❏ ❏ ■ ❏

Microsoft Partner cloud network Status

essential ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ 1) ■ ■ 1) ■ ■

Accelerate ■ ❏ ❏ ■ ❏ ❏ ■ ❏ ❏ ❏ 1) ❏ ❏ 1) ■ ❏

Office-365-Know-how

P1 (Small business) ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

ex (enterprise Lösung) ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ❏ ■ ■

Spezifische Office-365-Dienste

exchange Online ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

Sharepoint Online ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■

Lync Online ■ ■ ❏ ■ ■ ❏ ■ ■ ❏ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ❏

Office Professional Plus ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

Office web Apps ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■ ■ ❏ ■ ■ ■ ■

zusätzliche Angebote

consulting ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

requirements engineering ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ via Partner ■ ■

Architekturberatung ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ via Partner ■ ■

Komplementärangebote zu Office 365: 
On-Premise-Dienste/hybrid-Lösung/
Managed-Services-Angebote

■/❏/❏ ■/■/❏ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/■/❏ auf Anfrage ■/■/■ ■/■/■ ■/■/■ ■/❏/■ ❏/❏/❏ ❏/❏/❏2) ■/■/■ ❏/❏/❏

weitere Komplementärangebote Hosting 3) Private-Cloud-
Lösungen

4)

Service/Support-Angebot

erweiterter Support zu 
MS-Standard-Service-Support

■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

info www. 
logica.ch

www.monday 
coffee.com

www. 
netspider.ch

www. 
nettrust.ch 

www. 
origon.ch

www. 
pageup.ch

www. 
paninfo.com

www. 
sercon.ch

www. 
sidmar.ch

www. 
solvis.ch

www. 
swisscom.ch

www. 
tresorus.net

www. 
triasys.ch

www.upc-
cablecom.biz

www. 
wagner.ch

www. 
yooapps.com

■ = ja, ❏ = nein; 1) Swisscom und UPC Cablecom sind Office 365 Syndication Partner (d.h. der Kunde erhält Vertrag, Support und Rechnung direkt vom Carrier, nicht von Microsoft);  2) bei allen Internetangeboten ist eine Office 365 Lizenz inklusive; 3) Office-365-Plattformbereitstellungsdienste (AD FS, DirSync), Microsoft Online Services 
(Azure, Intune, CRM Online), Sharepoint Online Solutions; 4) E-Mail-Archivierung, Sharepoint-Anpassungen, intelligente Smartphone- und Tablet-Integration,  Integration Office 365/lokale Lösungen Quelle: Swiss IT Magazine
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